Tjenester til det norske og
europetske IT-markedet

stden 1993:

Teknologianalyser, trend-
analyser, foredrag,
workshops, rapporter og
hjelp til IT-planlegging.

Analyser, kommentarer og
andre tjenester via
myMAYDAY.com — innsikt
og inspirasjon for IT-
profesjonelle.

Nettskytjenester truer Microsofts businessmodell.
Selskapet kannibaliserer egen business, og er i ferd med
a bli sin egen starste konkurrent. Historisk unikt for en
dominant markedsakter. Hva har Microsoft sett som store
deler av markedet fortsatt ikke har fatt med seg?
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Microso{l ) neﬂsl(gen:
Drama eller h*ageelie?

Microsoft pusher nettskyen. Ballmer snakker om potensiale og
perspektiver, bygger gigantiske datasentre i 3 verdensdeler, og
terper pa nettskyfokus overfor medarbeidere og marked. Men
selskapet har minimale nettskyinntekter og raskt voksende
nettskyutgifter. Hver bruker som flytter til nettskyen, reduserer
selskapets inntekter — selv om han eller hun flytter til Microsofts sky.
Kan Microsoft overleve IT-verdens pagaende plattformskifte?

Ingen — eller i alle fall sveert fi — er i tvil om at IT-verden er pa vei
til nettskyen. Microsoft og Ballmer har forlengst akseptert
virkeligheten, og omallokert 70% av sine utviklingsressurser til
nettsky-aktiviteter. Det er langt mellom serigse internasjonale IT-
akterer som ikke har 2 eller flere ars nettsky-planlegging og minst

ett ars tjenesteleveranser bak

snakket jevnlig om nettskyen det siste aret. Byggingen av

jenester og forvirring
v Google, Microsoft, Apple, Adobe
og kampen om fremtiden

v 11 myter om nettskyen
v Nettskyens 5 grunnstener

seg. Microsofts toppledelse har

nternettet!
v Lagringsmarkedet:
Mindre vekst, mer
intelligens
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