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Programvarelisenser mot 
skraphaugen?

Hvem av oss har ikke vekselvis moret seg og gremmet seg over programvare-lisenser 

de siste 20+ årene? “Ved å åpne denne pakken, aksepterer du at…” eller “Ved å 

trykke OK aksepterer du at…” og så videre. Vi klaget en stund – for døve ører. 

Leverandørene slapp unna med sine overgrep, og ingen leste lisensavtalene likevel – 

med enkelte unntak [se kommentaren Underholdende lisenser]. Selv etter at 

lisenshåndteringen ble så komplisert at spesialverktøy måtte til for å sikre oss mot 

uforvarende å bli kjeltringer, slapp leverandørene unna – med overgrep, avgifter og 

betingelser som endrer seg ofte og uten forvarsel. Markedet murret, men klagene 

prellet av “som vann på gåsa”, og verden gikk videre. “En venner seg til det meste, sa 

reven da han ble flådd.”

 

I mellomtiden har de fleste forlengst glemt årsaken til at disse lisensene 

dukket opp sammen med programvare som hyllevare (Shrink Wrap 

Software). Visst hadde vi lisenser – eller i alle fall avtaler – tidligere, men 

deres  karakter var annerledes: De regulerte forretningsmessige forhold 

mellom kunde og leverandør på ordinær måte, og behandlet 

programvare som andre produkter – fra kaffe til biler til 

bygninger. 

L E D E R K O M M E N T A R  —  H E L G E  S K R I V E R V I K

Kommentar — 26. mai 2008! side 1 av 3! Ⓒ 2008 myMAYDAY.com/Team Mellvik as

Er programvare så forskjellig 
fra andre produkter at et helt 
spesielt regime må til for hånd-
teringen? Leverandørene har 
fått aksept for denne oppfat-
ningen – og melket markedet 
via husmannskontrakter som 
forandres når det passer. Men 
‘terror-regimet’ går mot slutten. 
Et teknologi-vant marked ser at 
keiseren er uten klær og velger 
alternativer deretter. Open 
Source og tjenestefokus drar i 
samme retning. Tiden er ute.

What’s in it for me?

Resultatet er ikke en dramatisk 
over-natten forandring, men en 
ytterligere styrking av Web2-
bølgen og tjenestefokus. Det er 
viktig for markedet og utvik-
lingen å få programvare ut av 
syne, og i stedet fokusere på 
tjenestene –!tilgjengelighet, 
kvalitet og forenkling.

Andre overskrifter
Analyser:
"SOA: Full fart mot Web2

"Web2 – medaljens bakside

"Dokumentformater, OOXML og 
irrelevans

Kommentarer:

"Innhold, portaler, Web-services og 
misforståelser

"IT-avdelingen - fra 
drift til tilrettelegger

"Er VMware ditt 
neste OS?
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